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PRIPREMITE S
ZA POSLOVAN
UEU

Kako djelovati na europskom trzistu?

Kako osmisliti projekt financiran iz fondova EU?
Kako inovativnu ideju pretoCiti u stvarni projekt?
Kako suradivati s europskim institucijama

i prilagoditi se nadolaze¢oj konkurenciji?

Uvod u EU Executive program

Poznavanje poslovnog i drustvenog konteksta Europske unije postaje
sve vaznijom kompetencijom u privatnom i javnom sektoru Republike
Hrvatske, a multidisciplinarno obrazovani strucnjaci, s komunikacijs-
kim i upravljackim vjeStinama te specifichim znanjima o nacinima
odlucivanja, lobiranja i zastupanja razlicitih interesa u EU, sve vise
dobivaju na znacaju.

VERN'ov EU Executive program prvenstveno je zamisljen kao odgovor
na brojna prakti¢na pitanja “europske” tematike. Ovaj program, vec
drugi po redu, predstavlja kombinaciju teorije i prakti¢nog rada putem
studija sluéaja, vjezbi i sudjelovanja u simulacijskim igrama, Sto ga €ini
jedinstvenim na hrvatskom trzistu. Multidisciplinarna kombinacija
modula povezuje uglavnom recentne prakticne primjere iz politike,
gospodarstva, medunarodnog i trgovackog prava, kao i upravljacke
vjestine poput pregovaranja, lobiranja i umrezavanja, te odgovara
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potrebama srednjeg i viSeg menadzmenta, projektnih menadzera,
zaposlenih strucnjaka iz sektora poput javnog ili nevladinog, kao i stude-
nata koji svoju poslovnu karijeru namjeravaju razvijati na pozicijama
povezanim s medunarodnim poslovanjem ili Sirim podrucjem
medunarodnih odnosa. Sadrzaj je obogacen i komentarima gostujucih
predavaca i renomiranih strucnjaka ukljucenih u hrvatski eurointegraci-
jski proces kako bi polaznici mogli steci cjelovitu sliku zivota i rada u
Europskoj uniji, s naglaskom na poslovne moguénosti i izazove.

Kompetencije nakon zavrsetka programa:
* poznavanje europskih institucija i procesa, pravne prakse
te moguénosti i ogranicenja sudjelovanja na europskom trzistu
* razumijevanje 'EU labirinta' i prakti¢nih aspekata ¢lanstva RH-a u EU
* poznavanje pravila upravljanja europskim projektima i pripremljenost
za financijsko i operativno upravljanje projektima financiranim
iz europskih sredstava
¢ savladavanje tehnika lobiranja, pregovaranja i zagovaranja interesa
te jaCanje privatne i poslovne mreze, kao i osobnih komunikacijskih
i pregovarackih vjestina.

S vrhunskim, a ujedno i pristupaénim predavacima, u ugodnom ambijentu i dobrom ))
terminu, EU Executive program na VERN’u predstavlja osvjeZenje na hrvatskom trZistu
edukacije o vaznim EU temama. Upoznala sam zanimljive ljude, dobila mno3tvo novih
informacija, te strukturirala prethodno steeno znanje o Europskoj uniji, EU fondovima

i projektima, kao i o svemu onome $to nas ¢eka €im udemo u EU. Svakako preporuka!

Tatjana Prenda Trupec
IT ekspert za Delegaciju EU u Hrvatskoj




MODUL 1:
UVOD U INSTITUCIJE,

-Gl g

KONOMSKO:

Opis:

Polaznici ¢e se upoznati s odabranim aspektima institucija i zajednickih
politika Europske unije te temeljnim nacelima koje Hrvatska preuzima.
Upoznat e se i s promjenama koje se mogu ocekivati u pojedinim
podrucdjima gospodarstva i situacijom koja ocekuje hrvatska poduzeca
na zajednickom europskom trzistu. Kroz relevantne studije slucaja,
polaznici ¢e dobiti uvid u primjere iz prakse europskog trzista koji
ilustriraju sve nadleznosti pojedinih institucija, utjecaj na politike i
nacine rjeSavanja sporova.

Broj sati: 16

Predavac: dr. sc. Andreas Staab (D),
Sveudiliste St. Lawrence, www.epicseminars.com

Dr. Andreas Staab ima visegodisnje iskustvo u savjetovanju klijenata iz
privatnog i javnog sektora na temu pripreme za ¢lanstvo u EU. Predavac
je kolegija “Politicka ekonomija EU” na St. Lawrence Sveucilistu u
Londonu i bivsi predavac kolegija “EU upravljanje’” na London School of
Economics and Political Science. 0d 2005. godine stalni je suradnik
Executive programa na Georgia Tech University.

Jezik modul: engleski




MODUL 2:
PREGOVORI
I LOBIRANJE U EU

SErvices
President nominatad by common accord of Members Si

Commissianers are expected to be independent of theh
Government in the performance of their duties

Each Commissioner assigned portfolio by the President

Europesn Council and supported by their “cabinets”
Term of nffice [-> :UI-“
Opis: Predavac: prof. Tony Bass (IE), College of Europe €€ Korisno, sveobuhvatno, 9

Polaznici ¢e nauciti temelje tehnika pregovaranja, zagovaranja i
lobiranja i osposobiti se za razumijevanje lobisticke prakse iz perspe-

bogato primjerima i

Tony Bass radi kao nacionalni stru€njak u Europskom institutu za javnu Korisnim iskustvima

i | Fania e tiran o lanirania i upravu (European Institute of Public Administration, EIPA) u Maas- vrsnih predavada.
ctive dpbos ovnog upr.alv Jba_nja_ € Upr(;Je_dl ranjg lusréj_es?og pdamrzli_nja : trichtu te predaje kao gostujuci predavac na College of Europe u Brug- Preporucila bih svima
provedbe pregovora i fobiranja. U okviru modula bit ce predstavljene i geu. Diplomirao je na National College of Ireland i Sveudilistu koji kontinuirano rade

na sebi i Zele vidjeti

specifi¢nosti pregovora aktera poput industrijskih mreza, poslovnih i §
,/big picture™.

nevladinih udruga s europskim institucijama, ali i unutar njih. Prim-
jenom metoda simulacije i studija slucaja, polaznici ¢e nauciti kako
razvijati slucajeve za lobiranje i upoznati se s kampanjom kao
sustavnim procesom. Navedenim metodama osigurat ¢e im se i
praktiCan pristup temama lobiranja i pregovora, kao i neposredna
primjena znanja u svakodnevnom poslovanju na nacin na koji to
predstavlja prof. Tony Bass.

Warwick u Velikoj Britaniji. Profesor Bass ima bogato radno iskustvo

u europskim poslovima, komunikacijama i odnosima izmedu lobisti¢kih . .
S . G e . . Marija Novak-Istok,

grupa, europskih i nacionalnih institucija te nevladinih udruga, kao i predavat na ZSM-u i

strateSkom upravljanje i vodstvu. Specifican je po neformalnom, diée'%ori\c‘a firme

. . P 'y "’ “ . . ,Gendar

interaktivnom i dinami¢nom nacinu poucavanja i transfera znanja.

Jezik modula: engleski

Broj sati: 16



MODUL 3:

TVRTKA U EU KONTEKSTU:
UPRAVLJANJE I FINANCIRANJE
INOVATIVNIH PROJEKATA 1Z
SREDSTAVA EU

(S Svidjela mi se kombinacija teorije i prakti¢nog rada koja mi je pruzila Sirinu i dobar p))

uvid u moguénosti koje pruzaju pretpristupni fondovi. Vrijedno iskustvo koje bih
svakako preporucila.

Snjezna Hrupelj, Hrvatski Telekom

Opis:

Prvi dio modula

S obzirom da su projekti financirani sredstvima iz europskih pretpris-
tupnih fondova rezultat dobro osmisljenih ideja, polaznici Ce se
upoznati s modelima njihova osmisljavanja i financiranja. Upoznat Ce
se takoder i s nacinima koriStenja fondova, postupcima ocjenjivanja i
specificnim pravilima i procedurama izbora projekata za financiranje
te uspjeSnom provedbom i financijskim upravljanjem projektima. Kroz
studije slucaja iz stvarne poslovne prakse u Hrvatskoj, polaznici Ce se
uputili u pravila, ali i tipicne greske koje se dogadaju tijekom prijave na
natjeCaje za sredstva EU fondova.

Drugi dio modula

Kroz rad u grupama, primjenu i prezentaciju naucenog u sastavljanju
projekata, polaznici ¢e se upoznati s na¢inom mjerenja uspjesnosti
projekata financiranih iz EU fondova. Osposobit ¢e se za osmisljavanje
projektne logike, izradu prorauna za projekt te se okusati u ulozi
ocjenjivaca projekata. Drugi dio modula naglasak stavlja na inova-
tivnost tvrtke u EU okruzenju, pripremu tvrtke za provedbu projekta
financiranog iz jednog od Strukturnih fondova, studije slucaja i formule
uspjeha na primjeru Slovenije. Vrhunac modula je vjezba kriti¢kog i
kreativnog promisljanja projektnih ideja.

Broj sati: 28

Predavac: Ana Fresl, PJR d.o.0.i Emir DZani¢, Medicopharmacija d.0.0.

Ana Fresl ima viSegodi$nje iskustvo u radu na izradi natjetaja, ocjen-
jivanju, ugovaranju i provodenju Phare, CARDS i IPA projekata u
Ministarstvu financija i SrediSnjoj agenciji za financiranje i ugovaranje
programa i projekata Europske unije. Radila je kao trenerica za
podrucje EU fondova, upravljanje projektnim ciklusom i grant
shemama financiranim od strane Unije te sudjelovala u nizu programa
obrazovanja za djelatnike javne uprave i poslovnog sektora u Hrvats-
koj.

Emir DZani¢ magistar je biokemije i jedan od poduzetnika mlade gener-
acije na podrucju biotehnologije, kozmetike i prehrane. Ima bogato
iskustvo u idejnom osmisljavanju, sastavljanju, osvajanju i provedbi
kompleksnih EU projekata u podrucju inovacija i konkurentnosti.
Gospodin Dzani¢ od 1994. upravlja obiteljskom tvrtkom Laboratorij
Dr. Dzani¢ u sektorima istraZivanja, razvoja i proizvodnje. Trenutno
vodi visemilijunski projekt financiran iz Strukturnih fondova EU i
timove strucnjaka na podruju unaprijedenja proizvodnje, inovacija i
tehnologije u Sloveniji.

Jezik modula: hrvatski



MODUL 4: o
PRAVO I PRAVNA PRAKSA NA TRZISTU EU

“ EU Executive program je do sada najbolji koncept koji je u pravi trenutak krenuo iz ))
VERNa. Ono sto je kod ovoga programa za svaku pohvalu su profesionalci koji nam
na primjerima iz prakse prezentiraju funkcioniranje aparata Europske unije. Osim toga,
dostupan nam je uvid "iz prve ruke" o nacinu pribavljanja pretpristupnih sredstava
iz EU te priprema za ono Sto nam slijedi nakon zavrSetka pristupnih pregovora i ulaska
RH u EU. Program je vrlo dinamican i poucan te bih ga preporucio svima onima koje
zanima S$to nam to tocno EU nudi i koliko ¢e Hrvatska zapravo profitirati nakon
zavrsetka pregovora i ulaska u EU.

0zren Tahakovic, struéni suradnik u Klubu zastupnika nacionalnih manjina, Hrvatski sabor

EU Executive program moguce je pohadati odabirom pojedinaénih modula ili cijeloga
programskog paketa.

(Modul Trajanje Cijena Rana prijava\
. (u kn) (-10%)
Opis: ————— ——
Uvod u institucije, politike i ekonomsko jednotjedni (16 h) | 1.950 1,755

Polaznici Ce steéi znanja o temeljima europskog prava kroz praksu i

studije slucaja s europskog trzista. Poseban e naglasak biti stavljen na integrivanje u EU

ekonomsku integraciju, slobodu kretanja robe i pravne aspekte osniv- Pregovori i lobiranje u EU jednotjedni (16 h) | 1.950 1.755%

anja tvrtkfe u EU (s]oboda poslovn<_).g ’nas.tana)...Osmﬂ. tgga, naucI|t Ce Turtka u EU kontekstu: Upravljanje

razlikovati pravne instrumente koji e im biti korisni za pracenje i financiranje inovativnih projekata dvotjedni (28 h) | 3.500 | 3.150*

podrugja u kojemu rade ili posluju. iz sredstava EU

BPOj sati: 13 Pravo i pravna praksa na trzistu EU jednotjedni (13 h) | 1.950 1,755+
ijeIokupni program uz 10% popusta 8.415**  7.574* )

Predavac: prof. dr. sc. Sinisa Rodin

Prof. dr. sc. Sinia Rodin predstojnik je Katedre za europsko javno *rana prijava - prijava i uplata do 15 dana prije poCetka 1. modula.

pravo na Pravnom fakultetu Sveudili¢ta u Zagrebu. 0d 1999. godine **cijena s popustom za odabir svih modula, odnosno cijeloga programskog paketa.

Tvrtke koje prijave troje ili vise polaznika mogu ostvariti dodatni popust.

profesor je europskog prava, a od 2001. voditelj europskog modula
Na sve cijene dodaje se PDV.

‘Jean Monnet'. Kao gostujuci profesor, odnosno istraziva¢, profesor
Rodin suraduje s Harvard Law School, University of Michigan, Max-
Planck Institute, European University Institute te nastupa na konferen-

cijama UACES-a, MATRA-e, UNIDEM-a i Europskog pokreta. Autor
je nekoliko knjiga i vide od 50 stru¢nih ¢lanaka na temu europskoga Nakon potvrde sudjelovanja u EU Executive programu, polaznici ¢e dobiti detaljan pro-
javnog prava. gram i materijale potrebne za njegovo pohadanje.

Predavanja ¢e se odrzavati na hrvatskom i engleskom jeziku, a svi ¢e polaznici po
zavrSetku programa dobiti VERN'ove certifikate o pohadanju EU Executive programa.

. ] Za detaljnije informacije o programu i uvjetima, kao i za prijave mozete nas kontaktirati
Jezik modula: hrvatski na telefone 01/4881 832 i 4881 833 ili na ana.helic@vern.hr i matea.sumak@vern.hr



